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证券代码：000555                                      证券简称：神州信息 

 

神州数码信息服务股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                                              

                                                         编号：20180412 

投资者 

关系活

动 

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            业绩说明会  

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

其他 (电话会议) 

参与 

单位 

名称及 

人员 

姓名 

证券/基金机构 21家： 

中信证券 王悦 中信建投 高丽娜、董重花 

光大证券 万一林 中银国际 谭鹏鹏 

东兴证券 夏清莹 长江证券 徐杰 

长城证券 李雪薇 瑞银证券 张维旋 

长安基金 崔甲子 光大金控 鸾小雨 

基石资本 刘红 南山人寿保险 陈俊身 

灿祤投资 单慧金 景泰利丰投资 梁欢 

云诚泰投资 张晓磊 上海德汇投资 潘学诗 

源乘投资 刘建忠 上海哈平投资 王宗明 

盈峰投资 宋超 上海世诚投资 沙小川 

天青投资 苗升林 

  
 

时间 2018年 04月 12日 15：30-16:30 

地点 
北京市海淀区西北旺东路 10号院中关村软件园二期东区 18 号 

神州信息大厦 603会议室 

上市公

司接待

人员姓

名 

神州信息董秘                              张云飞 

神州信息战略投资总监                      滑福霞 

神州信息投资者关系经理                    夏冰 
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投资者

关系活

动主要

内容介

绍 

 

1. 公司一季度利润占全年比例比较小，那么一季度利润的高增速是否是收入提前或

延迟确认产生的，还是结构化的影响？有一些业务新签单很不错，这部分收入会

在后面四个季度逐步确认，还是现在已经体现出来了？ 

答： 公司从事的是大型行业业务，每年的经营节奏是有规律的，一季度相对是全年收

入和利润的淡季，利润在全年的占比较小，一季度的业务重点是签约。今年一季度公

司收入和净利润的增长，很多来源于去年软件等业务销售高峰的结转，公司去年销售

的高毛利软件 license收入在一季度实现了确认，对公司当期收入和净利润都有比较

好的支撑。从全年公司的业务发展来看，希望能把握公司在各细分市场领先的机会，

实现较快的业绩增速。 

今年一季度公司智能服务等业务实现了较好的签约增长，但体现在一季度业绩里

的比较少，大型行业的业务，无论是软件开发服务，还是一些 IT基础设施服务，周期

平均要三个月以上。所以，大部分今年一季度的签约，会在后续几个季度逐步体现为

收入和利润，大部分会在今年实现，个别长周期的项目可能会遗留到明年。  

2. 公司高毛利的软件业务主要来自于之前的存量客户还是新的软件客户？公司金融

科技战略今年的布局和发展计划是什么？ 

答： 一季度，公司高毛利的软件 license等业务收入，主要来自新签约的客户，特别

是 2017年三、四季度签约的一些客户。公司应用软件的销售模式，除了销售软件带来

的一次性 license收入和实施服务收入以外，每年还会有持续的 MA收入，License收

入主要来自新签约客户，而 MA收入主要来自存量客户。 

今年公司看到了市场上更多的机会和变化，结合公司自身积累，进一步梳理和聚

焦金融科技、智能服务、量子通讯和智慧农业四大战略业务。其中，智能服务是公司

现阶段的核心支柱业务，IT运维管理和智能化服务也是大规模 IT基础设施建设后的

刚需性质业务，业务节奏稳定，现金流良好，市场规模持续增长。。  

而公司更大的成长空间会是在金融科技相关的业务领域，不仅仅指银行、证券和

保险领域的这些狭义金融科技服务，还包括我们如何整合农业等行业业务场景和产业

链上下游资源，进行农业相关金融科技服务的开发和创新。金融科技会是公司在更高

层面上的一次战略业务整合，公司希望整合各行业数据资源、客户资源等集中发力，

形成更多样的金融科技业务创新，支持公司战略快速落地。公司希望在这方面能够实

现业务的更快速成长，形成公司在金融科技领域独特的服务能力和业务布局。而刚刚

宣布的公司融信云与京东金融的战略合作只是一个开端，未来公司希望能以科技为支

撑，更多地涉足金融相关的场景服务，进行战略的整合、延伸和进一步扩展，形成金

融+科技的融合服务落地。 

金融科技，是公司 2018年战略聚焦和升级的重点。公司也为此在做一系列的准备

和布局，包括与农业相结合等的业务规划，以及与京东金融的战略合作等，一季度公

司也对金融服务的相关资源和技术产品进行了梳理、盘点和共享，这些都在逐步落地，

公司正脚踏实地地一步一步推进金融科技的业绩增长。 

公司一季度的业绩支撑更多的体现为金融领域的领先业务，应用软件、解决方案

和智能服务的快速增长。今、明两年，公司将会推出更多创新的金融科技服务内容，

跨领域、跨行业的一些业务，整合公司在金融行业的深厚积累和内外部资源，将银行、

证券、保险等客户端资源与互联网 C端、农业等行业 B端需求进行整合，实现进一步

的服务创新。 

 

 

在接待过程中，公司严格按照《信息披露管理制度》、《信息披露业务备忘录第 41号—
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—投资者关系管理及其信息披露》等规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况，同

时已按深交所要求签署调研《承诺书》。 

附件清

单（如

有） 

 

日期 2018年 04月 12日 

 


