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证券代码：000555                                      证券简称：神州信息 

 

神州数码信息服务股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                                              

                                                         编号：20170427 

投资者 

关系活

动 

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            业绩说明会  

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

其他 (电话会议) 

参与 

单位 

名称及 

人员 

姓名 

证券/基金机构 21家： 

中信证券 刘雯蜀 中信建投证券 韩鹏程 

中金公司 黄丙延 申万宏源 陈星宇 

招商证券 周楷宁、李昱同 平安证券 闫磊 

长江证券 余庚宗 广发证券 郑楠、刘昕 

东方证券 浦俊懿 光大证券 薛亮 

华创证券 翟炜 国金证券 蒲梦洁 

台湾统一证券 陈雅怡 台新投信 叶宇真 

信诚人寿 徐荃子 中资国信资产 富曙光 

源乘投资 刘建忠 竣弘投资 陈翔 

高鑫资产 方怡 赋誉投资 章勤 

相聚资本 杨辉   
 

时间 2017年 4月 27日 15：30-16:30 

地点 
北京市海淀区西北旺东路 10号院中关村软件园二期东区 18号 

神州信息大厦 603会议室 

上市公

司接待

人员姓

名 

神州信息财务总监                          任军 

神州信息农业云业务负责人                  张丹丹 

神州信息金融云业务负责人                  刘盛蕤 

神州信息税务云业务副总经理                董坚 

神州信息战略投资总监                      滑福霞 

神州信息投资者关系经理                    夏冰 
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投资者

关系活

动主要

内容介

绍 

 

1. 2017 年一季度，公司的归母净利润增幅超四成，请问归母净利润增幅较大的原因

是什么？  

答：2017 年一季度，公司实现归属于母公司股东的净利润 1849 万元，较上年度同期

增加 44%，主要因公司于 2016 年进行的产品升级及战略投入的效果开始显现，高价值

业务的产出提升了公司整体的盈利能力，主要表现在： 

 行业云服务快速发展：金融云平台拓展产业云服务；税务云平台纳税服务企业数

量较 2016 年年底形成快速增长，已超 35 万家；农业云平台产业链服务持续延展。 

 行业软件及智能服务业务升级效果显现：一季度，随着公司"产品化、平台化"发

展模式的推进，公司金融等行业软件形成了历史性的开局；政务数据业务在多地

建设一体化公共平台项目；智能服务业务形成示范性效应，盈利能力提升。 

 农业等战略业务投入效果显现：一季度，公司农业业务从签约、收入及盈利能力

上均有所提升，再次中标国家级农地确权数据集成建库项目及边疆省份的确权项

目。 

 

2. 一季度，公司资产减值较去年同期变化较大，请问是什么原因？ 

答：主要因公司农业业务保持较快增长，坏账准备较去年同期有所增加，相关部分项

目已完成，但受到政府客户的财政资金预算的影响，客户回款较慢导致坏账增加。该

影响非实质性坏账，未来随着业务的推进，公司可陆续收回账款。 

 

3. 2017 年，公司的重点发力板块是什么？  

答：2017 年，公司主要有三大重点发力的板块：（1）进一步落地和加大推广确权和智

慧农业业务，农业相关业务预计将继续保持较快的增长；（2）行业客户对软件的升级

需求非常旺盛，预计公司的金融、政府等行业软件将形成较好的销售；（3）公司大力

推进技术服务业务的自动化、智能化以及云运维服务，预计技术服务业务将形成较快

的增长。 

 

4. 近期，了解到公司召开了“智汇云起——2017战略发布会”，请问公司新战略的

目标是什么？现有业务将如何支撑新战略？ 

答：2017 年 4 月 12 日，公司在北京举行"智汇云起--2017 战略发布会"，宣布未来将

依托云计算、大数据、量子通信技术，打造 "IT+"产业融合新业态。神州信息目标：

一方面成为"云时代的新型 IT 服务商"，即帮助行业用户解决全面云化和安全可控问

题，帮助客户进行云的规划、建设和运营，并大力发展私有云托管等服务，支持客户

更专注于业务本身，用 IT 手段帮助客户提升价值；另外，公司希望打造"数据时代的

产业互联网平台企业"，即运用大数据对行业业务创新的驱动作用，从 IT 服务扩展进

入行业服务，拓展新的发展空间、增长动能和企业价值。 

基于既有业务的扎实发展及持续的技术研发与创新，公司新战略有如下支撑： 

 "云时代的新型 IT服务商"的支撑：云服务、智能运维服务和量子通信服务三大战

略支撑，推动公司战略升级和快速成长，扩大神州信息的 IT服务优势。 



3 

 

 "数据时代的产业互联网平台企业"的支撑：公司依托三十年的行业积淀，在金融、

政府、农业、电信几大行业具有领先的服务能力与深厚的行业认知，通过跨行业

的大数据整合分析应用，形成核心数据资产，支持各类企业融合服务和智慧农业

服务的创新。 

 

5. 公司金融云平台业务发展得怎么样？2017 年有哪些计划？金融云业务是否达到

了盈亏平衡？  

答：发展情况：公司的金融云平台 2009年开始服务第一家银行客户，主要为中小银行

及小贷公司等各类金融机构提供信息系统"云"托管服务及银行业务服务。截至 2016年

底，金融云平台累计签约的银行客户达 260余家。2016年下半年，公司金融云平台开

始跨出 IT，进入金融业务服务领域，为中小金融机构提供银联卡发卡担保、农信银直

联、资金清算等金融服务，平台价值进一步提升。2017年一季度，公司开始在服务客

户所在地推出“聚合支付”，推出了“融信云聚” 二维码收单品牌，以 SaaS方式向银

行提供聚合支付服务，开展创新金融、普惠金融的新探索。 

2017 年发展计划：2017年，公司金融云平台将持续加大金融服务推广，并积极和

BAT为代表的互联网公司合作，重点关注的是加快获客速度、降低获客成本。 

是否盈利：监管机构对金融云平台的安全性和稳定性要求非常高，平台前期投入

较大，目前尚处于投入期，公司金融云平台发展策略仍会以持续完善平台功能及扩大

客户覆盖为主要目标。 

 

6. 公司税务云平台业务发展得怎么样？2017年有哪些计划？ 

答：发展情况：公司税务云运用创新的业务流程、便捷的交易过程及工具产品，帮助

中小微企业获得便捷的、标准化的财税服务；并帮助税务师事务所降低获客成本和交

付成本，提升其对中小微企业的服务能力。截至 2017年 3月，税务云平台上的企业用

户达到了 30 余万，注册的税务师事务所的用户超过 5000 家。为了更好地服务于企业

客户，平台设置了大量的专业服务，例如社群服务、专业知识服务、开具电子发票等。

目前，公司税务云已与百度文库建立知识服务合作，是百度文库唯一的财税合作伙伴。 

2017 年发展计划：（1）丰富多元化的服务，扩展更全面的平台功能；（2）在供给

端，加强税务事务所的合作和推广，把更多的线下业务搬到平台上来；（3）在需求端，

加大平台业务的线上推广，让更多的企业客户成为税务云的注册用户；（4）与税务局

端加强合作。 

 

7. 公司的农业云平台打通了农业产业链服务，未来将形成什么样的服务模式？ 

答：公司农业云贯穿农业产业链，形成整套的衍生服务体系，支持政府部门做出高效

决策，支撑农业生产经营企业快速发展，帮助农民增产增收、改善生活。 

未来，公司智慧农业服务平台，将融合农村管理、农业生产、农业交易三朵云，

打通农村新型经营主体与管理者、与生产要素、与专业服务之间的联系，积累全产业

链数据，解决土地大规模耕种、精准农业、社会化服务、农产品溯源等现代农业发展
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面临的问题。 

 

在接待过程中，公司严格按照《信息披露管理制度》、《信息披露业务备忘录第 41号—

—投资者关系管理及其信息披露》等规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况，同

时已按深交所要求签署调研《承诺书》。 

附件清

单（如

有） 

 

日期 2017年 4月 27日 

 


